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Programm (9 bis 16 Uhr)

09.00 Uhr Eintreffen der Géaste bei Kaffee und Gipfeli

09.30 Uhr Gebaudetechnik — Was wird heute und morgen gefordert
Alfred Freitag

10.10 Uhr Gebéaudetechnik — Wieso Minergie? Mehrwert, Anforderungen
und Zusammenspiel von Schweizer Labels
Sabine von Stockar

10.40 Uhr Pause
11.00 Uhr Heizung / Liftung / Sanitaranlagen
Mario Widmer
11.40 Uhr GEAK - Instrument fUr die Geb&udeanalyse
Tobias Hosli
215U Mittag Einladung zum Fachseminar:
13.30 Uhr Elektrotechnik & Geb&udeautomation x G — -
Fabio Leonetti casa newh®me SCHUBIGER Makler iNnnen u nd ebaUde
bkt Bl L sl zuerst entdecken a d A
14.15 Uhr Kaffee und Dessert teChnlk B Kunden ﬂChtlg beraten
14.30 Uhr E-Mobilitat
Thomas Wipfler
15.15 Uhr Verabschiedung und Heimreise

Mittwoch, 2. Marz 2022

Hotel Marriott, NeumUhlequai 42, 8006 ZUrich
(vis a vis vom Landesmuseum ZUrich

beim Hauptbahnhof)



«Wie fit sind Sie, wenn es
um Gebaudetechnik geht?»

In diesem Workshop lernen Sie, wie Sie Ihre Auftraggeber und Kunden kompetent
beraten. Sie kdnnen bei Neu- oder Altbauten L6sungen aufzeigen und unterstitzen
S0 einen erfolgreichen Verkaufsabschluss.

Im Zuge der Schweizer Energiestrategie 2050 definierte der Bund die sogenannten
MuKEnR: Die «Mustervorschriften der Kantone im Energiebereich». Sind Sie also

ein Immobilienberater, Vermarkter oder Entwickler, werden Sie solchen Fragen je
langer je mehr ausgesetzt sein.

Diesen spannenden, arbeitsintensiven Tag bietet die Maklerkammer zum Spezialpreis
von CHF 250.— inkl. Mittagessen an (ohne SMK-Mitgliedschaft: CHF 400.-).

Die Platzzahl ist beschrankt. Deshalb heisst es: first come, first serve.

Gerne erwarten wir lhre Anmeldung bis zum 28. Februar 2022 via
www.maklerkammer.ch/veranstaltungen/fachseminar-2022/

Freundliche Grlisse

Christian Hale und Carlos Garcia
Fur den Vorstand der Schweizerischen Maklerkammer

Online-Anmeldung
bis 28. Februar 2022

www.maklerkammer.ch/
veranstaltungen/fachseminar-2022/

Zielsetzung

Zertifizierte SMK-Makler innen zeichnen sich durch hohe Beratungskompetenz aus.

Wie fit sind Sie, wenn es um Gebaudetechnik geht? Gesetze andern sich, neue
Technologien und die fortschreitende Elektrifizierung er6ffnen neue Chancen —

und auch Gefahren? In diesem Workshop lernen Sie, wie Sie Ihre Auftraggeber
und Kunden kompetent beraten. Sie kdnnen bei Neu- oder Altbauten Losungen
aufzeigen und unterstitzen so einen erfolgreichen Verkaufsabschluss.

Nutzen
Hier nur eine kleine Auswahl an Fragen, welche Sie nach diesem Tag
beantworten kénnen:

e Wie rlstet man eine Wallbox fUr das elektrifizierte Fahrzeug nach und sollten
diese heutzutage in allen Neubauprojekten standardisiert eingeplant werden?

e Wie erhalte ich eine Auskunft Uber den energetischen Zustand einer
zu veraussernden Liegenschaft und was ist ein Vorteil einer solchen?

e Was eignet sich fUr Besitzer einer Immobilie als Heizungsersatz am besten?
Eine Erdsonden-Warmepumpe, Luftwasser-Warmepumpn, einen Anschluss
an WarmeverblUnde oder sogar doch lieber eine Pelletheizung?

e Minergie, Minergie-P, Minergie-A, was sind hier die Unterschiede und
wann macht eine solche Zertifikation Uberhaupt Sinn?

Die Referenten

Alfred Freitag
Prasident Schweizeri-
scher Verein Luft- und
Wasserhygiene

Mario Widmer

Dozent Hohere Fach-
schule fir Technik

an der BBZ und Mitglied
der Geschéftsleitung

bei Schudel+Schudel AG

Fabio Leonett
Projektleiter Elektro bei
Hustech Installations AG

Sabine von Stockar
Mitglied der Geschafts-
leitung und Leiterin
Bildung und Entwicklung
bei Verein Minergie

Tobias Hosli

VR Mitglied bei

Energie Genossenschaft
Zimmerberg

Thomas Wipfler

Mitglied der Geschafts-
leitung und Projekt-
Manager bei Beta Projekt
Management AG



